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新老会员看看（创业经验） 

很多新代理一加入，就以极高的工作热情去宣传。往往你的QQ不停地闪动、邮箱也常常爆满。如果真要打开看，内容空洞、重复。效果也不见得好。于是开始抱怨自己为什么如此不好发展。。。怎么办？做任何事情，都会有个过程的，只要你放弃掉那些无谓的抱怨，认真总结自己的工作过程和方式方法，你一定会有所突破的。我总结了一点个人心得，供大家参考。  

1.如果你是才进入网路创业的新手,我认为你现在的首要任务，不是什么宣传发展会员。而是要拿出一定的时间来，把网站上的所有内容和后台提供给你的资料、营销宣传的内容以及网站各种功能，全部看完，有的地方还要多看几遍。把它搞懂，搞明白。这样，你对别人宣传起来，才理直气壮，心中有底气。须知磨刀不误砍柴工。  

2.刚加入的代理，热情是很高的，只要一看到有人加他QQ，就希望马上成为他的下级，这种心情是可以理解的。实际上做了一些日子以后，也许你就不会这样做了。因为你会发现,你的心态和真诚度将决定你们的交流能否成功。建议大家都能以一种平和的心态来对待自己的客户,不管对方是否愿意加入,都要以朋友身份相对待,这样日久天长,你们之间将会建立起一种无形的信任感,也许你的工作态度就能打动他,从而免去了你自己去一遍遍说中华家园如何如何之好的口舌.  

3.你选择“中华家园”作为自己的事业平台，毫无疑问是一个明智的选择。但我必须提醒你：切记不要被“加入中华家园意味着你已走向成功”之词所迷惑，因此而沾沾自喜。从严格意义上讲，这句广告语可以改写成“加入中华家园意味着你可以走向成功”，所谓“可以走向成功”就是你必须一直“走”下去，“走”即是你必须行动，加入并不等于成功，要成功必须要有行动。行动力越强，你迈向成功的距离就会缩短，反之，距离就会拉长，时间一长就会消磨你的创业激情，打击你的斗志。  

4.做任何事情，要想成功，必须有付出，一份耕耘一份收获。做中华家园也一样，成功的原理没有变，天上不会掉馅饼的，如果你想不劳而获，我劝你就别做，去买买彩票碰碰运气吧。我们中华家园靠的是宣传，要通过我们有效的宣传，让更多的人知道你的中华家园网站。别人认不认可这个网站是别人的事情，但你宣不宣传可是你自己的事。  

5.做中华家园是一个长期生意，它应用市场倍增学原理，后期发展不可估量。但在前期，你的付出可能和你的收获不成比例，就是说要获得收益有一个过程，前一、两个月，或者更长的时间，你会“吃力不讨好”，这就是很多人中途下车的原因。但只要你挺过来了，坚持做下去，你就会成功。所以有人说这个生意，没有失败，只有放弃。只要你不放弃，就一定可以成功。有的人想一口吃成个大胖子，有的人一跨进中华家园的门槛，就想抱个金娃娃，我说那是注定半路下车的命，那就是白扔168元！(记住这句话：宁愿辛苦一阵子，也不要贫穷一辈子）  

6.大家可以想一想，蜘蛛忍着饥饿织网的时候，它想到的是今后用网捕捉食物，它知道会有收获，所以，忍饥挨饿也要拼命地织，这就是它的信念。所以，做中华家园也是的，付出和等待是值得的。168元钱，我们得到一个走向成功的机会，确实太容易了。但同时放弃这个机会，也很容易，因为168元钱，你把他当打水漂，你或许不会心疼，但你却在不经意中失去了一个机会。因此，你必须时刻告诫自己：我今天丢弃的168元钱，实际上是丢弃了未来的5000元、5万元、50万元甚至更多。这样，你就不会轻易放弃了。  

7.有的人对下级是不闻不问，这里面有几种情况，其中之一他自已也是新手，无法过问。还有的上线好比是狗熊搬玉米，搬一个扔一个，看是有了不少下线，可顶用的没几个，大多数都成了“死线”。实际上不论在任何时候，都要尽可能的和下级保持联系，有问题要尽力帮他解决，因为他是你的上帝，是你财富的源泉。何况我们还有正规的客服系统，帮助大家解决70%的问题。如果你抛弃了下级，那么你做网赚有什么意义呢？作为新加入的代理也要有思想准备，要有三心：开始做要有信心；有了成效就要有恒心，要做大；真赚了大钱要有平常心。这对别的事情也是一样通用的。  
以上是自己的一点想法，仅工大家参考，我的愿望就是:大家同心协力，把中华家园做好做大，这样，我们广大代理才能有更好的发展空间!!!
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